Etope 6

RECHERCHER
DU FINANCEMEN T

C'est maintenant le moment
d'aller rencontrer les créanciers
potentiels !

Cette étape te permet de réaliser :
Un dossier solide

Des chiffres crédibles

Une vision claire

Déterminer tes besoins financiers totaux.




ACTIONS

A REALISER

\/ Prépare un dossier structuré

v Présente les états financiers de
1'entreprise a acquérir

\/ Dépose tes états financiers prévisionnels

\"Fournis la lettre d'intention

VD'autres informations pourraient étre
demandées, soit préparé!

Le conseiller aux entreprises t'aide a
structurer un dossier solide et peut
coordonner des rencontres avec les
partenaires externes.

Un accompagnement stratégique facilite
1'accés au financement.

Les MRC/CLD posséde également des
financements pour le rachat d'entreprise.




PORTER

Un financement et un projet bien
structuré augmentent les chances de

succes.

4 Assure-toi que ton dossier est complet

avant de le déposer.

4 Un montage financier pessimiste ou trop
optimiste peut nuire a tes recherches.
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